Clientul spune ca este prea
scump

Context

Obiectie pe pret — apare cel mai des la clientele care compara cu antrenamente gratuite din
YouTube sau cu sala fizica din cartier.

Raspuns recomandat

44 ,Inteleg, pretul este o investitie serioasa. Hai sa comparam: o luna la noi costa
cat 2-3 sedinte la antrenor personal, dar primesti 12+ antrenamente, plan de
alimentatie si suport zilnic. Daca bugetul este limitat acum, avem tariful
trimestrial cu economie de 15% sau optiunea de plata in rate."

Pasi suplimentari

Intreaba care este bugetul ei lunar pentru sanatate

Propune tariful potrivit (lunar sau cu plata in rate)

Ofera o sedinta de proba gratuita daca inca ezita

Nu insista daca spune clar ,,nu" — trimite materiale despre programul de recomandare

P whNhH

pentru viitor

Ce sa NU faci

e nu reduce pretul fara autorizare
e nu compara direct cu concurentii
e NU pune presiune cu ,doar azi"



Revision #1
Created 30 April 2026 11:00:31 by David
Updated 30 April 2026 11:00:31 by David



